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ALTIA CONSULTORES, S.A. 

En virtud de lo previsto en el artículo 17 del Reglamento (UE) nº 596/2014 sobre abuso de mercado y en 

los artículos 76.3 de la Ley 6/2023, de 23 de octubre, de los Mercados de Valores y de los Servicios de 

Inversión y 128.2.d) del Real Decreto 814/2023, de 8 de noviembre, sobre instrumentos financieros, 

admisión a negociación, registro de valores negociables e infraestructuras de mercado,  así como en la 

Circular 3/2020 del segmento Growth de BME MTF Equity, ponemos en su conocimiento la siguiente 

información elaborada bajo la exclusiva responsabilidad del emisor y sus administradores. 

El siguiente informe tiene como objetivo:  

1 Hacer una breve descripción del Grupo. 

2 Presentar los estados financieros del Primer Semestre del 2026. 

3 Realizar una comparativa con el mismo periodo del año anterior.   

4 Analizar el grado de cumplimiento de acuerdo con el Plan de Negocio 2025-2026 publicado el 26 

de junio de 2025. 

La información relativa a los estados financieros intermedios y su comparativa hacen referencia a datos 

consolidados e individuales. 
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BREVE DESCRIPCIÓN DEL GRUPO 

ALTIA Consultores, S.A. (ALTIA) es la cabecera del Grupo ALTIA y su actividad se enmarca dentro del sector 

de Tecnologías de la Información (TIC) estructurando su actividad en siete líneas de negocio. Cotiza en el 

segmento BME Growth de BME MTF Equity desde el 1 de diciembre del 2010, del que es la compañía más 

longeva:   

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

La matriz del Grupo de empresas que forma parte del Grupo ALTIA es Boxleo TIC S.L., que posee a fecha 

de 30 de junio de 2026 el 80,91% del capital social de ALTIA. La estructura del Grupo ALTIA a dicha fecha 

es la siguiente: 

 

 

ALTIA presta servicios de alto valor para la digitalización de organizaciones públicas y privadas en todo el 

mundo. Como compañía independiente de consultoría y servicios TIC, nuestro enfoque estratégico se dirige 

a grandes clientes con alta complejidad tecnológica y capacidad de implantación de proyectos de tecnología 

de alcance significativo.  

1 

-Ticker (Bloomberg): ALC SM 
-Mk Cap a 30.06.2026: 447M€ 
-Cotización a 30.06.2026: 6,50€*/acción 

Fuente: Datos Bloomberg (precios ajustados al split de abril del 2023) 

2021 2024 2025 2022 2023 2026 

6,5€

/acc

€ 
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Dentro del Grupo existe una elevada conciencia corporativa sobre que las inversiones que sus clientes 

realicen, tengan el retorno esperado. En este sentido, el Grupo ALTIA ha acompañado con éxito a sus 

clientes en sus procesos de transformación digital en los más de 32 años de historia.  

Por otra parte, ALTIA basa su modelo de negocio en tres ejes estratégicos: talento, sostenibilidad y 

tecnología, apostando decididamente por la creación de valor para todos sus grupos de interés (clientes, 

empleados, accionistas, administraciones públicas, inversores y sociedad en general).  

El Grupo tiene presencia en España a través de los centros de actividad que mantiene en Galicia, Madrid, 

Castilla-León, País Vasco, Valencia, Canarias, Cataluña, Navarra y Baleares y a nivel internacional en Chile, 

Andorra, Portugal, Brasil, Holanda, Irlanda, Francia, EEUU y Emiratos Árabes Unidos.  
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RESUMEN GENERAL DEL PRIMER SEMESTRE DE 2026 

EL GRUPO EN EL PRIMER SEMESTRE DE 2026 

La evolución del Grupo en los primeros seis meses de 2026 ha sido positiva en términos de 

actividad y resultado. Los ingresos consolidados alcanzaron 167,2 millones de euros, un 11,0% más que 

en el mismo periodo de 2025. El EBITDA aumentó un 3,8%, hasta 12,9 millones de euros, si bien el margen 

EBITDA se situó en el 7,7% frente al 8,3% del primer semestre de 2025. El beneficio neto creció un 15,4%, 

hasta 9,2 millones de euros. Frente al Plan de Negocio 2025-2026, los ingresos alcanzaron un grado de 

cumplimiento del 50,6%, mientras que el EBITDA y el beneficio neto representaron el 36,0% y el 38,1% 

de los objetivos anuales, respectivamente. La evolución histórica del Grupo muestra una mayor 

concentración de actividad y resultados durante el segundo semestre del ejercicio. Si bien este patrón no 

garantiza su repetición en 2026, la evolución observada hasta la fecha y la cartera de actividad permiten 

al Grupo estimar que podrá aproximarse a los objetivos establecidos en el Plan de Negocio para el presente 

ejercicio. 

Evolución de las principales magnitudes durante el primer semestre del año: 

Cifras en €'000        Plan de negocio 2025-26 
       

P&G 1S'2025 1S'2026 % Var.  2026E % Cump. 

Ingresos 150.556 167.155 11,0%  330.055 50,6% 
           

Margen bruto 106.317 118.212 11,2%  247.502 47,8% 

% Margen Bruto  70,6% 70,7%   75,0%  

EBITDA  12.471 12.943 3,8%  35.972 36,0% 

% Margen EBITDA  8,3% 7,7%   10,9%  

Beneficio neto 7.996 9.223 15,4%  24.177 38,1% 

% Margen Neto 5,3% 5,5%   7,3%  

       

       

Balance Dic.2025 1S'2026 % Var.  2026E % Cump. 

Activos totales 185.465 182.297 -1,7%  194.639 93,7% 

Caja 26.001 16.348 -37,1%  35.297 46,3% 
       

Pasivos totales 84.383 73.984 -12,3%  73.985 100% 

Deuda financiera  15.277 12.163 -20,4%  9.971 122,0% 
       

Patrimonio neto 101.082 108.313 7,2%  120.653 89,8% 

        

DFN -11.067 -4.520 -59,2%  -25.585 17,7% 

DFN/EBITDA -0,4x -0,3x   -0,7x  

 

• Los ingresos alcanzaron 167,2 millones de euros, un 11,0% más que en el primer semestre de 

2025. El crecimiento estuvo impulsado principalmente por Outsourcing y mantenimiento (+9,3%), 

2 
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Servicios gestionados y ciberseguridad (+23,3%), Suministro de hardware y software (+14,8%) y 

Consultoría tecnológica (+140,7%). 

• El EBITDA se situó en 12,9 millones de euros, un 3,8% por encima del primer semestre de 2025, 

con una reducción de 0,6 puntos porcentuales en el margen EBITDA. Esta evolución del margen 

responde, entre otros factores, a la sostenida presión salarial del sector y a las inversiones 

realizadas en talento especializado, crecimiento orgánico y refuerzo de las capacidades comerciales, 

orientadas a sostener el desarrollo futuro del Grupo. El beneficio neto alcanzó 9,2 millones de euros, 

un 15,4% más que en el primer semestre de 2025, y el margen neto mejoró hasta el 5,5% desde 

el 5,3%. 

• El total del balance se redujo un 1,7% frente al cierre de 2025, hasta 182,3 millones de euros, si 

bien el patrimonio neto aumentó un 7,2%, hasta 108,3 millones de euros. 

• El Grupo mantiene una posición de caja neta de 4,5 millones de euros a 30 de junio de 2026, con 

un ratio de deuda financiera neta/EBITDA de -0,3x. 

En el Punto 3 se analizan en detalle estas cifras y su comparación con el mismo periodo de 2025, así como 

el grado de avance a 30 de junio de 2026 respecto al Plan de Negocio 2025-2026 publicado el 26 de junio 

de 2025. 
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PRINCIPALES ACONTECIMIENTOS DEL PRIMER SEMESTRE 
DE 2026 

 

• Información Financiera del ejercicio 2025. Con fecha 23 de abril de 2026, ALTIA publicó los 

estados financieros consolidados e individuales, así como el informe de auditoría y memoria de la 

información financiera anual correspondiente al ejercicio terminado el 31 de diciembre de 2025. 

o Información Financiera Anual 2025 

• Publicación de la Memoria de Sostenibilidad 2025. Con fecha 23 de abril de 2026 la Compañía 

publicó la Memoria de Sostenibilidad 2025, aprobada por el Consejo de Administración en reunión 

celebrada el 26 de marzo de 2026. La Memoria recoge los principales avances y resultados del 

Grupo durante el ejercicio 2025 a nivel Social, Económico, Ambiental y Ético, y muestra el 

compromiso con la transparencia en la gestión e información a todos los grupos de interés. 

o Memoria de Sostenibilidad 2025 

• Distribución de dividendos. La Junta General Ordinaria de Accionistas celebrada el 25 de mayo 

de 2026 acordó la distribución de un dividendo total con cargo a los beneficios netos del ejercicio 

2025 de 0,075 € por acción. Un importe de 3.095.183 euros se pagó como dividendo a cuenta el 4 

de diciembre de 2025 y el dividendo complementario se pagó el 11 de junio de 2026. 

o OIR Dividendo complementario resultados 2026  

 

HECHOS SIGNIFICATIVOS POSTERIORES AL CIERRE DEL 30 
DE JUNIO DE 2026 

• Adquisición de EDNON: ALTIA formalizó el 21 de julio de 2026 la adquisición del 100% del capital 

social de EDNON, consultora tecnológica fundada hace 22 años con sede en Santiago de Compostela. 

La compañía cerró 2025 con unos ingresos de 18,2 millones de euros y un EBITDA de 1,8 millones 

de euros. El precio de adquisición fue de 9,85 millones de euros más un earn-out de hasta 2,795 

millones de euros vinculado al cumplimiento del Plan de Negocio de los ejercicios 2026 y 2027. 

o IP Adquisición de EDNON 

 

 

https://apiweb.bolsasymercados.es/Market/MTFDocuments/OtraInfRelevante/2026/04/13312_OtraInfRelev_20260423_2.pdf
https://www.altiacompany.com/sites/default/files/hechos-relevantes/2026-04/20260423%20OIR%20Publicaci%C3%B3n%20Memoria%20de%20Sostenibilidad.pdf
https://apiweb.bolsasymercados.es/Market/MTFDocuments/OtraInfRelevante/2026/05/13312_OtraInfRelev_20260525_1.pdf
https://apiweb.bolsasymercados.es/Market/MTFDocuments/InfPrivilegiada/2026/07/13312_InfPriv_20260721.pdf
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ANÁLISIS COMPARATIVO DE LOS ESTADOS 

FINANCIEROS CONSOLIDADOS  

Los estados financieros intermedios consolidados condensados se presentan de acuerdo con la NIC 34 sobre 

Información Financiera Intermedia. El Grupo formula sus cuentas anuales consolidadas conforme a las 

Normas Internacionales de Información Financiera adoptadas por la Unión Europea (NIIF-UE). 

Los presentes estados financieros intermedios consolidados condensados correspondientes al periodo de 

seis meses finalizado el 30 de junio de 2026 no incluyen toda la información y desgloses adicionales 

requeridos en unas cuentas anuales consolidadas y, para su correcta interpretación, deben ser leídos junto 

con las cuentas anuales consolidadas del Grupo ALTIA correspondientes al ejercicio 2025. El Grupo formula 

sus cuentas anuales consolidadas conforme a las Normas Internacionales de Información Financiera 

adoptadas por la Unión Europea (NIIF-UE). 

La siguiente tabla recoge el conjunto de sociedades que consolidan por integración global a 30 de junio de 

2026 en ALTIA y el porcentaje de participación en las mismas. En el primer semestre de 2026 no se han 

producido variaciones en el perímetro de consolidación con respecto al informe anterior.  

Sociedades que consolidan en ALTIA Consultores, S.A. % Participación 

Exis Inversiones en Consultoría Informática y Tecnología S.A.U. 100% 

ALTIA Consultores S.A. Agencia en Chile 100% 

Noesis Global SGPS, S.A. (Grupo Noesis) 100% 

  Noesis Consultadoría em Sistemas Informáticos, S.A. 100% 

  Noesis Consulting B.V. 100% 

  Noesis US Corp. 100% 

  International Noesis Consulting Limited 100% 

  Noesis Consultadoría Programaçao de Sistemas Informáticos Ltda. 100% 

  Siseon DMCC  100% 

Bilbomática, S.A. 100% 

ALTIA Andorra, S.L.U. 100% 

ALTIA France, S.A.S. 100% 

ALTIA European Services, B.V 100% 

Naveia School, S.L. 100% 

 

 

La obligación de presentar cuentas consolidadas corresponde a Boxleo Tic, S.L. por lo que Altia estaría dispensada según lo establecido 

en el artículo 43.2 del Código de Comercio. No obstante, se ha decidido, por mayor transparencia, que el grupo formado por Altia y 

sus sociedades dependientes consolide también sus cuentas y que sea éste el perímetro de cotización. 

El Grupo no tiene sociedades excluidas del perímetro de consolidación a 30 de junio de 2026. 

3 
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CUENTA DE PÉRDIDAS Y GANANCIAS CONSOLIDADA 

A continuación, se analiza la cuenta de Pérdidas y Ganancias Consolidada del primer semestre del ejercicio 

2026 y su comparativa con la del primer semestre de 2025. 

Cifras en ('000€)       
    

P&G 1S'2025 1S'2026 % Var. 
    

Ingresos 150.556 167.155 11,0% 

Costes Directos  44.239 48.942 10,6% 

Margen Bruto 106.317 118.212 11,2% 

% Margen Bruto 70,6% 70,7%  

Otros Ingresos  625 595 -4,8% 

Gastos de Personal  88.421 98.990 12,0% 

% sobre Ventas  58,7% 59,2%  

Gastos de Explotación  6.049 6.874 13,6% 

EBITDA  12.471 12.943 3,8% 

% EBITDA 8,3% 7,7%  

Amortizaciones y deterioro 2.026 1.878 -7,3% 

EBIT  10.445 11.066 5,9% 

% EBIT 6,9% 6,6%  

Resultado Extraordinario 37 -65 -275,2% 

Resultado Financiero  -378 -93 -75,4% 

EBT  10.104 10.908 8,0% 

Impuesto de Sociedades  2.108 1.685 -20,1% 

Tasa Impositiva Efectiva  20,9% 15,4%  

Beneficio Neto 7.996 9.223 15,4% 

Margen Neto 5,3% 5,5%  

 

• Los Ingresos ascendieron a 167,2 millones de euros, un 11,0% más que en el primer semestre de 

2025. El crecimiento estuvo impulsado principalmente por Outsourcing y mantenimiento (+8,1 

millones de euros), Consultoría tecnológica (+4,4 millones de euros), Servicios gestionados y 

ciberseguridad (+2,9 millones de euros), y Suministro de hardware y software (+1,8 millones de 

euros). 

• El EBITDA se situó en 12,9 millones de euros, un 3,8% por encima del primer semestre de 2025. 

El margen EBITDA cerró en 7,7% frente al 8,3% del primer semestre de 2025, debido a una mayor 

presión en gastos de personal y costes directos, fruto, en parte, por la presión salarial mantenida 

en el sector, y en parte, por la inversión en talento especializado, crecimiento orgánico y refuerzo 

de capacidades comerciales que se está llevando a cabo en el Grupo. La adopción progresiva de 

soluciones de inteligencia artificial constituye una oportunidad para mejorar la eficiencia operativa 

y reforzar la propuesta de valor del Grupo. Su eventual impacto en los márgenes dependerá, entre 

otros factores, del ritmo de implantación, de la capacidad de capturar y retener las eficiencias 

generadas, de la evolución de los costes asociados a dichas tecnologías y del contexto competitivo 

y salarial del sector. El Beneficio Neto alcanzó 9,2 millones de euros, un 15,4% más que en el 

primer semestre de 2025, y el margen neto mejoró hasta el 5,5% desde el 5,3%. Este mejor 
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comportamiento de esta magnitud frente al EBITDA se explica, principalmente, por un uso más 

eficiente de los recursos financieros 

 

INGRESOS 

El volumen de negocio en el primer semestre de 2026 aumentó un 11,0% interanual, hasta 167,2 millones 

de euros. El crecimiento fue generalizado por mercados y especialmente intenso en Outsourcing y 

mantenimiento, Consultoría tecnológica, Servicios gestionados y ciberseguridad y Suministro 

de hardware y software.  

Ingresos por Línea de Negocio (‘000€) 1S2025 1S2026 % Var.  

1. Outsourcing y mantenimiento  87.705 95.822 9,3% 

2. Desarrollo aplicaciones informáticas 27.968 27.870 -0,4% 

3. Servicios Gestionados y Ciberseguridad 12.287 15.147 23,3% 

4. Suministro Hardware y Software 12.059 13.847 14,8% 

5. Implantación de soluciones de terceros 6.761 6.302 -6,8% 

6. Consultoría tecnológica 3.117 7.501 140,7% 

7. Soluciones Propias 658 666 1,1% 

Ingresos totales 150.556 167.155 11,0% 

 

LÍNEAS DE NEGOCIO  

 

Outsourcing y 

Mantenimiento 

 

Continúa siendo la principal línea de negocio y la más estable durante 
el primer semestre del año, representando un 57,3% de las ventas 

totales del Grupo. En lo que va de año esta línea de negocio ha crecido 
un +9,3%, respecto al mismo período del ejercicio anterior, debido a la 
mayor demanda de servicios de mantenimiento, explotación y gestión 
operativa de aplicaciones.  

Dentro de esta línea se incluyen servicios de externalización, incluyendo 
el asesoramiento, implantación, monitorización o administración, así 
como servicios de asistencia técnica avanzada y servicios de 

mantenimiento de aplicaciones. 

 

Desarrollo de Aplicaciones 

Informáticas 

Ha supuesto un 16,7% del total de ingresos, ligeramente por debajo (-
0,4%) respecto al mismo período de 2025.  

El objetivo de esta línea de negocio, además de la correcta ejecución del 
proyecto o trabajo a desarrollar, es que éste pueda llegar a 

transformarse en un negocio recurrente a través del mantenimiento 
(evolutivo, correctivo o ambos) de la aplicación desarrollada, 
integrándose en la línea de ‘Outsourcing y Mantenimiento’.  

En esta línea se incluyen servicios de diseño, desarrollo e implantación 
de sistemas de información a medida según las necesidades del cliente. 

1 

2 

Peso s/ Total Ingresos 

58,3% 57,3%

18,6% 16,7%

8,0%
8,3%

8,2% 9,1%
4,5% 3,8%

2,1% 4,5%

0,4% 0,4%

1S'25 1S'26

7. Soluciones Propias

6. Consultoría
Tecnológica

5. Implantación
Soluciones de Terceros

4. Servicios
Gestionados

3. Suministro Hardware
y Software

2. Desarrollo
Aplicaciones

1. Outsourcing y
Mantenimiento
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Servicios Gestionados y 

Ciberseguridad 

Ha supuesto el 9,1% sobre el total de ingresos, experimentado un 

crecimiento del 23,3% respecto al mismo período del ejercicio anterior. 
Esta línea agrupa servicios gestionados de alto valor añadido, 
especialmente en los ámbitos de cloud y ciberseguridad, cuya 
complejidad técnica y criticidad operativa favorecen relaciones estables 
y de largo plazo con los clientes. Incluye, principalmente, servicios de 
cloud, ciberseguridad, operación y monitorización de infraestructuras y 

aplicaciones. 

 

Suministro Hardware y 

Software 

Con un peso del 8,3% sobre el total de las ventas, ha aumentado un 
14,8% respecto al mismo periodo del 2025.  

Dentro de esta línea se incluyen servicios de instalación, integración y 
mantenimiento postventa de infraestructuras, que aseguran y mejoran 
la vida útil de las mismas, permitiendo tener bajo control los costes 
asociados. Esta línea, sin ser estratégica, complementa el portfolio de 

soluciones y servicios del Grupo.  

 

Implantación de 

soluciones de terceros 

Actividad poco relevante para el Grupo, que supone un 3,8% del total 
de ingresos, con un recorte del 6,8% respecto al primer semestre de 
2025. 

Dentro de esta línea se incluye la actividad relacionada con soluciones 
de terceros en áreas como experiencia de usuario (UX), gestión de 
contenidos empresariales (ECM&CMS), o determinadas soluciones 

empresariales ‘paquetizadas’ de terceros en áreas como Analítica de 
Datos o Inteligencia Artificial. 

 

Consultoría tecnológica 

Línea de negocio que experimentó el mayor crecimiento porcentual 
(140,7%) hasta suponer un 4,5% del total de ingresos.   

Esta línea integra servicios de consultoría y asesoramiento tecnológico 
orientados a la definición y desarrollo de iniciativas de transformación 
digital. Su actividad abarca la elaboración de planes y estudios, oficinas 

técnicas, diseño de soluciones, apoyo a la gestión de proyectos y 
formación especializada. 

 

Soluciones propias 

Es la línea de negocio con menor actividad para el Grupo, con un 0,4% 
del total de los ingresos, si bien ha incrementado un +1,1% su peso 

relativo sobre el total de ingresos con respecto al mismo periodo del 
2025. 

En esta línea se incluye la comercialización de las soluciones 
‘paquetizadas’ y productos propios desarrollados por las diferentes 
compañías y unidades de negocio que componen el Grupo, como 
Mercurio, Clivo, TestingOn (anteriormente NTX), Altia Control Tower, o 
Identidad Digital (European Business Wallet). 

 

3 

4 

5 

6 

7 
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Ingresos por Actividad ('000€) 1S2025 1S2026 % Var. %1S2025 %1S2026 

Ventas por Prestación de Servicios 138.496 153.308 10,7% 92,0% 91,7% 

Venta de Productos 12.060 13.847 14,8% 8,0% 8,3% 

Total Ingresos 150.556 167.155 11,0% 100% 100% 

            

Ingresos por Sectores ('000€) 1S2025 1S2026 % Var. %1S2025 %1S2026 

AA.PP. 75.140 77.446 3,1% 49,9% 46,3% 

Industria  62.490 74.281 18,9% 41,5% 44,5% 

Servicios Financieros  12.926 15.428 19,4% 8,6% 9,2% 

Total Ingresos 150.556 167.155 11,0% 100% 100% 

 
 
  

          

Ingresos por Geografía ('000€) 1S2025 1S2026 % Var. %1S2025 %1S2026 

España 78.575 84.959 8,1% 52,2% 50,9% 

Portugal 25.754 30.491 18,4% 17,1% 18,2% 

Resto Europa 42.974 46.677 8,6% 28,5% 27,9% 

Resto Mundo 3.253 5.028 54,5% 2,2% 3,0% 

Total Ingresos 150.556 167.155 11,0% 100% 100% 

 
 

OTROS DESGLOSES DE INGRESOS 

 

Por Actividad 

El Grupo sigue siendo una empresa principalmente de 

prestación de Servicios, ya que estos representan el 91,7% 

de las ventas.  

La venta de Productos, por su parte, es un elemento no 

estratégico pero que permite completar el rango de servicios 

y soluciones ofrecidos a los clientes. 

 

Por tipo de Sectores 

Los ingresos realizados en Administraciones Públicas 

(46,3% s/total) se han incrementado un +3,1%, 

consolidándose en este período de análisis como el sector con 

mayor volumen de ingresos de la compañía. 

Los ingresos del sector Industria (el otro sector de mayor 

peso en los ingresos del Grupo, 44,4% s/total), han crecido un 

+18,9%. 

El 9,2% restante de ingresos provienen de Servicios 

Financieros, que han crecido un 19,4%. En este caso 

consisten en la provisión de servicios especializados como el 

desarrollo de plataformas tecnológicas para la gestión de 

riesgos, automatización de procesos financieros, soluciones de 

ciberseguridad y el mantenimiento de aplicaciones críticas 

para entidades bancarias y aseguradoras. 
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Por ubicación geográfica 

Actualmente el 50,9% de los ingresos provienen de España, 

con un incremento del +8,1% respecto al primer semestre de 

2025. 

Portugal, se ha quedado en un 18,2% del total, creciendo un 

+18,4% con respecto al periodo de referencia. 

El Resto de Europa supone un 27,9% del total y, clientes del 

Resto del Mundo, el restante 3,0% de los ingresos, con 

incrementos significativos del 8,6% y 54,5% respectivamente 

respecto al mismo período de 2025. 

 

 

 

MARGEN BRUTO  

El margen bruto ascendió a 118,2 millones de euros, un 11,2% más que en el primer semestre de 2025. 

Su peso sobre ingresos se situó en el 70,7%, similar al 70,6% del periodo comparable. Cabe recordar que 

en el caso de una empresa de servicios como ALTIA, esta es una magnitud meramente contable que no 

refleja el verdadero margen bruto, y su interpretación debe complementarse con el análisis de costes de 

personal y otros costes operativos propios de una compañía de estas características. 

OTROS INGRESOS DE EXPLOTACIÓN  

La partida de Otros ingresos de explotación cerró el periodo en 0,6 millones de euros, un 4,8% menos que 

en el primer semestre de 2025, manteniendo como es habitual un peso poco relevante sobre los ingresos 

totales. Incluye ingresos accesorios de la actividad ordinaria como ingresos por arrendamiento, 

subvenciones de explotación e ingresos diversos. 

GASTOS DE PERSONAL  

Los gastos de personal, principal partida de gasto del Grupo, ascendieron a 99,0 millones de euros, un 

12,0% más que en el primer semestre de 2025, prácticamente en línea con el crecimiento de los ingresos. 

Representaron el 59,2% de los ingresos, frente al 58,7% del periodo comparable. 

La plantilla media se situó en 4.255 empleados, frente a los 4.046 de 2025, un incremento del 5,2% frente 

al 11% de incremento de ingresos, reflejando progresivas eficiencias en el ratio de ingresos por empleado.  

GASTOS DE EXPLOTACIÓN 

Los gastos de explotación ascendieron a 6,9 millones de euros, un 13,6% más que en el primer semestre 

de 2025, y representando el 4,1% de los ingresos, en línea con el 4,0% del periodo comparable. Los 

principales gastos de explotación comprenden los arrendamientos de oficinas y los costes asociados a su 

funcionamiento, los servicios prestados por profesionales independientes, los gastos de movilidad y 

desplazamiento, así como las acciones de comunicación y marketing. 

EBITDA, EBIT, EBT y BENEFICIO NETO 

El EBITDA alcanzó 12,9 millones de euros, un 3,8% más que en el primer semestre de 2025. Las 

amortizaciones se redujeron un 7,3% hasta 1,9 millones de euros, con un aumento del 5,9% en el EBIT, 

que cerró junio en 11,1 millones de euros. 
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El resultado financiero mejoró desde -0,4 millones de euros en el primer semestre de 2025 hasta -0,1 

millones de euros a junio de 2026. El resultado antes de impuestos aumentó un 8,0%, hasta 10,9 millones 

de euros. 

El beneficio neto se situó en 9,2 millones de euros, un 15,4% más que en el primer semestre de 2025, con 

un margen neto del 5,5% frente al 5,3% en el mismo período de 2025. 

En conjunto, el Grupo combinó un crecimiento interanual de doble dígito en ingresos con una evolución 

positiva del EBITDA y del beneficio neto. 
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BALANCE CONSOLIDADO  

A continuación, se analiza el Balance de Situación Consolidado a 30 de junio de 2026 y su comparativa con 

el cierre del ejercicio 2025.  

 

 

 

 

 

 

 

PRINCIPALES RATIOS E INDICADORES 

Los principales ratios de solvencia y rentabilidad y su comparación con los obtenidos en 2025 son los 

que figuran a continuación. Hay que destacar que la Deuda (Caja) Financiera Neta, ha cerrado el semestre 

en -4,5 millones de euros (-11,1 millones a diciembre de 2025), con un ratio de -0,3x DFN/EBITDA. Esto 

supone un apalancamiento muy bajo, una posición financiera neta de caja, signos de que la generación 

operativa no está condicionada por la deuda y que existe margen para financiar crecimiento orgánico, 

inversiones, adquisiciones o dividendos.  

Cifras en ('000€)       
    

Balance  2025 1S2026 % Var. 
        

TOTAL ACTIVO 185.465 182.297 -1,7% 

Activo No Corriente 70.001 69.147 -1,2% 

Inmovilizado Intangible  62.055 61.376 -1,1% 

Inmovilizado Material  4.893 4.617 -5,6% 

Inmovilizado Financiero  1.564 1.668 6,7% 

Activo por Impuesto Diferido  1.489 1.486 -0,2% 

Activo Corriente  115.464 113.150 -2,0% 

Existencias  3.310 3.049 -7,9% 

Clientes  78.767 85.649 8,7% 

Otras Cuentas a Cobrar  386 1.723 346,2% 

IFT  343 335 -2,2% 

Tesorería  26.001 16.348 -37,1% 

Periodificaciones  6.657 6.046 -9,2% 

        

TOTAL PASIVO  185.465 182.297 -1,7% 

Patrimonio Neto  101.082 108.313 7,2% 
    

Pasivo No Corriente  6.053 5.181 -14,4% 

Provisiones a L/P 52 52 0,0% 

Deuda financiera a L/P  5.479 4.607 -15,9% 

Pasivo por Impuesto Diferido  522 522 0,0% 

Pasivo Corriente  78.330 68.803 -12,2% 

Provisiones a C/P 0 0 0,0% 

Deuda Financiera C/P 9.746 7.505 -23,0% 

Proveedores 30.752 21.930 -28,7% 

Otras Cuentas a Pagar  20.942 26.790 27,9% 

Periodificaciones  16.890 12.578 -25,5% 

• La partida de Existencias, que incluye el 

acopio de equipos y licencias para su 

posterior venta, ha disminuido un 7,9% con 

respecto al ejercicio anterior fruto de una 

más eficiente gestión de plazos de compra 

y entrega. 

• Por otro lado, la Tesorería se ha visto 

reducida en un -37,1% con respecto al 

cierre del 2025, debido a repagos de deuda 

por importe de 4,1 millones de euros, pago 

de dividendos por importe de 2,1 millones y 

los requerimientos de capital circulante 

propios de la actividad.  

• El Patrimonio Neto del Grupo ha seguido 

creciendo (+7,2%), en línea con lo 

acontecido en los ejercicios precedentes, lo 

que permitirá continuar con las políticas de 

reinversión, crecimiento y reparto de 

dividendos en el futuro.  
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Los ratios de Liquidez, Solvencia y Autonomía financiera continúan la tendencia de mejora, reflejo de una 

cada vez más sólida posición financiera. 

La inversión en CAPEX ascendió a 2,6 millones de euros en el primer semestre de 2026. Del total, 2,2 

millones correspondieron a inmovilizado intangible y 0,4 millones a inmovilizado material. 

CAPEX 2025 1S2026 % Var. 

CAPEX (inversiones) -286 2.598 n.a 

Inmovilizado Intangible -832 2.160 n.a 

Inmovilizado tangible 545 438 -19,8% 

Inversión financiera 0 0 0,0% 

 

 

Principales ratios de rentabilidad 

Los ratios de rentabilidad que se presentan a continuación han sido anualizados para poder ser comparados 

con los de 2025 pese a que tienen su base en resultados de los seis primeros meses de 2026. 

 

Ratios de rentabilidad 2025 1S2026* % Var.  

PER 23,2 24,2*   

  Precio de la cotización 7,1 6,5 -8,5% 

  Beneficio neto 21.068 18.447 -12,4% 

  # Número de acciones (‘000) 68.782 68.782   

ROE 20,8% 17,0%   

  BAIT 27.238 22.002   

ROA 14,7% 12,1%*   

  NOPAT = EBIT *(1-t) 20.314 16.598 -18,3% 

 ACTIVO 185.465 182.297 -1,7% 

 PASIVO CORRIENTE 78.330 68.803 -12,2% 

ROCE 19,0% 14,6%*   

*Ratios 1S2026 anualizados, calculados en base a magnitudes 1S2026 anualizadas de forma lineal 

 

 

Indicadores 2025 1S2026 Var. 

Deuda Financiera Neta (DFN) -11.067 -4.520 -59,2% 

Deuda Financiera (incl. provisiones) 15.277 12.163 -20,4% 

Tesorería (incl. IFT) 26.344 16.683 -36,7% 

Deuda Financiera/FFPP 15,1% 11,2% -3,9 p.p. 

DFN/EBITDA -0,4x -0,3x 0,1x 

Fondo de Maniobra 37.134 44.347 84,5% 

Variación %    

Ratio de liquidez (AC/PC) 1,5x 1,6x 11,6% 

Ratio de solvencia (A/Exig.Total) 2,2x 2,5x 12,1% 

Ratio de autonomía (FFPP/Pasivo exigible) 1,2x 1,5x 22,2% 
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La situación patrimonial y financiera continúa siendo sólida, con incremento del patrimonio neto, reducción 

de la deuda financiera y mantenimiento de una posición de caja neta positiva. La reducción de tesorería 

respecto al cierre de 2025 responde fundamentalmente al repago de deuda, al pago de dividendos y a las 

necesidades de capital circulante propias de la actividad. El seguimiento de la conversión de resultados en 

caja y de la evolución de los márgenes operativos será determinante durante el segundo semestre para 

conseguir los objetivos definidos en el Plan de Negocio en vigor.  

 

RATIOS DE RENTABILIDAD 

 
PER 

El PER (Price-to-Earnings-Ratio), calculado como la capitalización bursátil sobre 

el beneficio neto, mide el número de veces que el beneficio después de impuestos 

por acción de una compañía está contenido en el precio de una de sus acciones, 

indicando lo que está dispuesto a pagar el mercado por cada unidad monetaria 

de su beneficio. 

ALTIA cotiza a un PER anualizado de 24,2 a cierre del semestre frente a un 23,2 

en diciembre de 2025, reflejando las expectativas positivas del mercado sobre el 

futuro del Grupo. 

 

ROE 

El ROE (Return on Equity), calculado como el beneficio neto sobre el patrimonio 

neto, mide la rentabilidad que una empresa genera en relación con el capital de 

los accionistas. 

Este ratio ha pasado del 20,8% al 17,0% en el cálculo anualizado del primer 

semestre del año, hecho que podría corregirse parcialmente en el cierre anual 

considerando cierta estacionalidad positiva recurrente en el segundo semestre. 

 
ROA 

El ROA (Return on Assets), calculado como BAIT (beneficio antes de intereses e 

impuestos) sobre activos totales, mide la capacidad de una empresa para generar 

ganancias utilizando el total de sus activos. 

En este caso, también ha experimentado una ligera caída, pasando de 14,7% en 

2025 a un 12,1% en el cálculo anualizado del cierre del primer semestre del 2026, 

debido a la habitual estacionalidad negativa en el BAIT, y márgenes en general, 

del primer semestre. 

 
ROCE 

Por su parte, el ROCE (Return on Capital Employed), calculado como NOPAT 

(beneficio operativo después de impuestos) sobre activo total menos pasivo 

corriente, mide la eficiencia con la que una organización genera beneficios a partir 

de su estructura de capital (fondos propios y pasivo exigible).  

En línea con lo sucedido en los ratios de ROE y el ROA, el ROCE ha cerrado el 

primer semestre de 2026 en un 14,6%, algo inferior al 19,0% registrado a finales 

de 2025, produciéndose cierta disminución en la eficiencia del uso del capital, 

hecho que espera corrección a final del ejercicio. 
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ANÁLISIS COMPARATIVO DE LOS ESTADOS 

FINANCIEROS INDIVIDUALES  

INFORMACIÓN FINANCIERA INDIVIDUAL 

A efectos informativos y de acuerdo con la Circular 3/2020 de BME MTF Equity, se presentan la Cuenta de 

Pérdidas y Ganancias individual del primer semestre de 2026 comparada con el mismo periodo de 2025 y 

el Balance individual a 30 de junio de 2026 comparado con el cierre de 2025. 

Cabe destacar que, en contraposición a las cuentas anuales consolidadas formuladas bajo normativa NIIF, 

las cuentas anuales individuales se han preparado de acuerdo con el marco normativo de información 

financiera del Plan General de Contabilidad español y resto de normativa aplicable.  

4 
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CUENTA DE PÉRDIDAS Y GANANCIAS INDIVIDUAL 

P&G ('000€) 1S2025 1S2026 Var. % 

Ingresos 80.873 95.667 18,3% 

Costes Directos  27.932 34.879 24,9% 

% sobre Ventas  34,5% 36,5%  

Margen Bruto 52.941 60.788 14,8% 

% Margen Bruto  65,5% 63,5%  

Otros Ingresos  1.034 1.059 2,4% 

Gastos de Personal  45.017 52.262 16,1% 

Gastos de Explotación  2.971 2.915 -1,9% 

EBITDA  5.986 6.669 11,4% 

% EBITDA 7,4% 7,0%  

Amort. y deter. rdo. Enaj. 1.297 1.241 -4,3% 

% sobre Ventas  1,6% 1,3%  

EBIT  4.714 5.462 15,9% 

% EBIT 5,8% 5,7%  

Resultado Extraordinario 0 0 0 

Resultado Financiero  5.105 3.178 -37,7% 

EBT  9.819 8.640 -12,0% 

Impuesto de Sociedades  1.229 1.360 10,6% 

Tasa Impositiva Efectiva  12,5% 15,7%  

BENEFICIO NETO  8.589 7.280 -15,2% 

Margen Neto 10,6% 7,6%  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

• Ingresos de 95,7 millones de euros, un 

+18,3% con respecto al 1S2025 debido al 

incremento generalizado en casi todas las 

líneas de negocio. 

• Incremento del 14,8% en el Margen Bruto 

con ajuste en términos porcentuales sobre 

ingresos, pero como se ha indicado 

anteriormente, es una magnitud contable 

que no refleja el margen bruto real de la 

actividad al no considerar los Gastos de 

Personal y, por tanto, no es relevante para 

un buen análisis de la actividad ordinaria 

del negocio. 

• El EBITDA aumentó en un 11,4% con 

respecto al 1S2025, si bien con un recorte 

del 0,4% en el porcentaje sobre ingresos. 

El EBIT creció un 15,9% en términos 

absolutos, manteniendo el margen sobre 

ventas en línea con el primer semestre de 

2025. 

• Por su parte, el Beneficio Neto se ha visto 

reducido en términos absolutos un 15,2% 

con respecto al 1S2025, impactado 

significativamente por una reducción 

relevante en los ingresos financieros 

procedentes de participaciones en 

empresas del Grupo (dividendos). 
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BALANCE INDIVIDUAL 

 

 

 

 

 

 

 

 

Balance ('000€) 2025 1S2026 Var. % 

     

Total Activo 117.145 112.557 -3,9% 

Activo no corriente 55.543 54.723 -1,5% 

Inmovilizado Inmaterial  11.908 11.187 -6,0% 

Inmovilizado Material 4.183 4.025 -3,8% 

Inmovilizado Financiero 38.291 35.382 -7,6% 

Activo por Impuesto Diferido 281 281 0,0% 

Activo corriente 61.602 57.834 -6,1% 

Existencias 2.697 2.425 -10,1% 

Clientes 47.541 50.342 5,9% 

IFT 248 759 205,8% 

Tesorería 10.765 3.828 -64,4% 

Periodificaciones 325 447 37,4% 

Total Pasivo 117.145 112.557 -3,9% 

Patrimonio neto 72.684 77.891 7,2% 

Pasivo no corriente 3.086 2.506 -18,8% 

Deudas a largo plazo 2.563 1.984 -22,6% 

Pasivo por Impuesto Diferido 523 523 0,0% 

Pasivo corriente 41.375 32.160 -22,3% 

Provisiones a C/P 0 0  

Deuda Financiera C/P 6.638 3.403 -48,7% 

Proveedores 690 2.000 189,8% 

Otras Cuentas a Pagar 30.050 23.776 -20,9% 

Periodificaciones 3.996 2.980 -25,4% 

• Disminución del -3,9% en el Activo Total 

y del -1,5% en el Activo No Corriente 

respecto al cierre 2025. 

• Respecto al Activo Corriente, hay que 

hacer especial mención a la reducción de 

Tesorería, principalmente por el repago de 

deuda derivada de la adquisición de las 

últimas compañías incorporadas al Grupo 

y el abono de dividendos, salidas de caja 

que recaen principalmente en Altia 

individual. 

• El Patrimonio Neto ha seguido creciendo 

en línea con lo acontecido en los ejercicios 

precedentes, reforzando la solidez 

financiera del Grupo, lo que permite 

continuar con la política de reinversión y 

crecimiento del negocio, y también con la 

política de dividendos. 

Dentro del Pasivo, se ha reducido la deuda 

a largo un -22,6% y a corto plazo un -

48,7%. Se han reducido también los 

saldos de Otras Cuentas a Pagar un -

20,9% y de Periodificaciones un -25,4%, 

frente al incremento de Proveedores. 
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INFORMACIÓN CUALITATIVA  

INFORMACIÓN NO FINANCIERA Y DIVERSIDAD A NIVEL CONSOLIDADO 

En los estados intermedios que se adjuntan no se ha preparado un estado de información no financiera 

semestral que contenga información necesaria para comprender la evolución, los resultados y la situación 

del Grupo, y el impacto de su actividad respecto, al menos, a cuestiones medioambientales y sociales, al 

respeto de los derechos humanos y a la lucha contra la corrupción y el soborno, así como relativas al 

personal. Ese estado de información no financiera se elaborará junto con las cuentas del ejercicio 2026 y 

se incluirán en el Informe de Gestión consolidado de ALTIA y sus sociedades dependientes a final de año. 

CONTROL INTERNO, GOBIERNO CORPORATIVO Y TRANSPARENCIA 

El Grupo mantiene un marco de gestión de riesgos integrado en sus procesos de negocio, orientado a la 

identificación, evaluación, seguimiento y mitigación de los riesgos asociados a su actividad. Este marco se 

complementa con la definición e implantación de medidas de control y planes de mejora, con el objetivo 

de reforzar la adecuada gestión de los riesgos operativos, de ‘compliance’, financieros y regulatorios. 

ALTIA continúa avanzando en el fortalecimiento de su sistema de control interno de la información 

financiera (SCIIF), destinado a preservar la fiabilidad, integridad y consistencia de la información financiera 

comunicada al mercado. Asimismo, el Grupo mantiene una política de mejora continua de sus prácticas de 

gobierno corporativo, transparencia y cumplimiento normativo. En este ámbito, resultan especialmente 

relevantes la participación de la Comisión de Auditoría en la supervisión del control interno, la actuación de 

la Unidad de Cumplimiento Normativo, la Función de Auditoría Interna y la Unidad de Gestión de Riesgos 

Globales, así como la actualización permanente del Reglamento Interno de Conducta y de los 

procedimientos aplicables en materia de abuso de mercado. El modelo se completa con la existencia y 

difusión del Canal Ético y con una apuesta decidida por la Sostenibilidad. 

En un entorno regulatorio y social cada vez más exigente, el Grupo considera la transparencia, la gestión 

responsable y la atención a sus grupos de interés elementos relevantes de su modelo de creación de valor 

a largo plazo. En este contexto, la sociedad matriz publica anualmente su Memoria de Sostenibilidad, que 

recoge la información más relevante sobre el desempeño social, económico, ambiental y ético de la 

organización. El Grupo continuará avanzando en el fortalecimiento de sus prácticas de gobierno corporativo, 

gestión de riesgos y cumplimiento, con el objetivo de mantener los más altos estándares de integridad, 

transparencia y responsabilidad en el desarrollo de su actividad 

ACTIVIDADES EN MATERIA DE INVESTIGACIÓN Y DESARROLLO E INNOVACIÓN 

TECNOLÓGICA  

En el primer semestre de 2026, el Grupo ha continuado con sus actividades de innovación tecnológica, 

priorizando la evolución y optimización de sus soluciones tecnológicas principales: Mercurio, NTX, Clivo e 

Identidad Digital y Altia Control Tower, esta última explotada de manera específica por Altia Logistic 

Software. Las mejoras han continuado centrándose tanto en mantener estos productos actualizados a los 

requerimientos del mercado, como en incorporar funcionalidades innovadoras que los distingan de los 

productos con los que compiten. 
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ANÁLISIS DEL GRADO DE CUMPLIMIENTO DEL PLAN 

DE NEGOCIO 2025-2026 

En el siguiente apartado se analiza el grado de cumplimiento del primer semestre de 2026 con respecto al 

Plan de Negocio 2025-2026, publicado el 26 de junio de 2025. 

CUENTA DE PÉRDIDAS Y GANANCIAS 

El siguiente cuadro presenta las principales magnitudes consolidadas del 1S 2026, el objetivo anual FY2026 

del Plan de Negocio y el porcentaje de cumplimiento alcanzado a 30 de junio de 2026: 

Cifras en ('000€)   Plan de Negocio 2025-26 
     

P&G 1S'2026  FY2026E % Cumplim. 

     

Ingresos 167.155  330.055 50,6% 

Costes Directos 48.942  82.552 59,3% 

Margen Bruto 118.212  247.502 47,8% 

% Margen Bruto 70,7%  75,0%  

Otros Ingresos 595  0  

Gastos de Personal 98.990  197.011 50,2% 

% sobre Ventas 59,2%  59,7%  

Gastos de Explotación 6.874  14.519 47,3% 

        % sobre Ventas 4,1%  4,4%  

EBITDA 12.943  35.972 36,0% 

% sobre Ventas 7,7%  10,9%  

Amortizaciones y deterioro 1.878  3.444 54,5% 

EBIT 11.066  32.528 34,0% 

Margen EBIT 6,6%  9,9%  

Resultado Extraordinario -65  1  

Resultado Financiero -93  -293  

EBT 10.908  32.236 33,8% 

Impuesto de Sociedades 1.685  8.059 20,9% 

Tasa Impositiva Efectiva 15,4%  25,0%  

Beneficio Neto 9.223  24,177 38,1% 

Margen Neto 5,5%  7,3%  

 

A 30 de junio de 2026, los ingresos consolidados alcanzan el 50,6% del objetivo anual, en línea con el 

avance temporal del ejercicio. El margen bruto, que ya se ha indicado es poco representativo de la 

rentabilidad de las actividades ordinarias del Grupo al no incluir los Gastos de Personal, presenta un 

cumplimiento del 47,8%, mientras que el EBITDA y el beneficio neto se sitúan en el 36,0% y el 38,1%, 

respectivamente. Esta menor ejecución de los resultados operativos frente a los ingresos repercute en un 

margen EBITDA del 7,7%, por debajo del 10,9% previsto para el conjunto del ejercicio. Confiamos en que 

la habitual mejor ejecución del segundo semestre junto al retorno de las inversiones en crecimiento 

orgánico y fuerza comercial permitan al Grupo acercarse a los resultados previstos para 2026 en el Plan de 

Negocio. 

5 
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Ingresos por Línea de Negocio 
('000€) 

1S2026 2026E 
% 

Cumpl. 
% 

1S2026 
% 

2026E 

1. Outsourcing y Mantenimiento  95.822 189.617 50,5% 57,3% 57,5% 

2. Desarrollo Aplicaciones Informáticas 27.870 59.757 46,6% 16,7% 18,1% 

3. S. Gestionados y Ciberseguridad 15.147 29.611 51,2% 9,1% 9,0% 

4. Suministro Hardware y Software 13.847 27.487 50,4% 8,3% 8,3% 

5. Implantación Soluciones de Terceros  6.302 14.677 42,9% 3,8% 4,4% 

6. Consultoría Tecnológica 7.501 7.524 99,7% 4,5% 2,3% 

7. Soluciones Propias 666 1.382 48,2% 0,4% 0,4% 

Total Ingresos  167.155 330.055 50,6% 100,0% 100,0% 

 

En cuanto al desglose por tipo de actividad, sectores y por zona geográfica, el grado de cumplimiento 

alcanzado ha sido el siguiente:  

Ingresos por Actividad ('000€) 1S2026 2026E  % Cumpl. %1S2026 %1S2026E 

Ventas por Prestación de Servicios 153.308 302.568 50,7% 91,7% 91,7% 

Venta de Productos 13.847 27.487 50,4% 8,3% 8,3% 

Total Ingresos 167.155 330.055 50,6% 100% 100% 

            

            

Ingresos por Sectores ('000€) 1S2026 2026E  % Cumpl. %1S2026 %1S2026E 

AA.PP. 77.446 153.365 50,5% 46,3% 46,5% 

Industria  74.281 151.969 48,9% 44,5% 46,0% 

Servicios Financieros  15.428 24.721 62,4% 9,2% 7,5% 

Total Ingresos 167.155 330.055 50,6% 100% 100% 

            

            

Ingresos por Geografía ('000€) 1S2026 2026E  % Cumpl. %1S2026 %1S2026E 

España  84.959 175.877 48,3% 50,9% 53,3% 

Portugal 30.491 62.651 48,7% 18,2% 19,0% 

Resto Europa 46.677 80.810 57,8% 27,9% 24,5% 

Resto Mundo 5.028 10.717 46,9% 3,0% 3,2% 

Total Ingresos 167.155 330.055 50,6% 100% 100% 

 

OTROS DESGLOSES DE INGRESOS 

 

Por línea de negocio 

En relación con los objetivos proyectados para 2026 en el Plan de Negocio 

2025-2026, las ventas obtenidas suponen un 50,6% de las ventas totales 

previstas para el año.  

Hay que destacar que las líneas ‘Outsourcing y Mantenimiento’, 

‘Servicios gestionados y Ciberseguridad’, ‘Suministro Hardware y 

Software’ y ‘Consultoría tecnológica’ se han situado por encima del 

50% del presupuesto anual. En contraposición, ‘Desarrollo de 

Aplicaciones Informáticas’, ‘Implantación de soluciones de 

terceros’ y ‘Soluciones Propias’ han alcanzado un 46,6%, 42,9% y 

Peso s/ Total Ingresos 

57,3%

16,7%

9,1%

8,3%
3,8%
4,5%

0,4%

1S2026

7. Soluciones Propias

6. Consultoría Tecnológica

5. Implantación Soluciones

de Terceros

4. Suministro Hardware y

Software

3. Servicios Gestionados

2. Desarrollo Aplicaciones

1. Outsourcing y

Mantenimiento
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48,2% respectivamente del importe presupuestado para el 2026 en el Plan 

de Negocio 2025-2026. 

El fenómeno de cierta estacionalidad de los ingresos, que históricamente 

ha tenido el Grupo en relación a una mejor ejecución en el segundo 

semestre del año, junto con la operación inorgánica que se ha formalizado 

con posterioridad al cierre semestral, prácticamente aseguran que, a final 

del ejercicio, el Grupo supere de manera holgada el objetivo planificado. 

 

Ingresos por actividad 

Los ingresos por actividad se dividen en ‘Prestación de Servicios’ con 

153,3 millones de euros y un cumplimiento del Plan del 50,7% y, por otro 

lado, la venta de ‘Productos’ con 13,8 millones de euros y un 

cumplimiento del Plan del 50,4% a 30 de junio. 

 

Por tipo de sectores 

Los ingresos de ‘Administraciones Públicas y ‘Servicios financieros’ 

han cerrado el primer semestre por encima del 50% previsto para la 

totalidad del año, mientras que el sector ‘Industria’ se ha quedado a las 

puertas con cerca de un 49% de ejecución. Por lo comentado anteriormente 

se espera cumplir el objetivo a final de año en todos ellos. 

 

Por ubicación 

geográfica 

Los ingresos que provienen de Resto de Europa han cerrado el primer 

semestre por encima del 50% del presupuesto, mientras que los 

procedentes de ‘España’, ‘Portugal’ y ‘Resto del Mundo’, se ha quedado 

algo por debajo, con un 48,3%, 48,7% y 46,9% de ejecución 

respectivamente sobre lo planificado. 

 

La partida de gasto más relevante de la cuenta de resultados, sobre una cifra proyectada de 197 millones 

de euros a final de 2026 es la partida de ‘Gastos de Personal’. El grado de cumplimiento a final de 1S2026 

se sitúa en un 50,2%, en línea con lo esperado en cuanto a la enorme competencia por el talento 

especialmente en España y la contratación de nuevo personal necesario por un lado, para ejecutar los 

proyectos y trabajos adjudicados durante este año, y por otro para poner en marcha los planes de 

crecimiento futuros tanto en el área productiva como en la de desarrollo de negocio.  

Igualmente, la plantilla media se encuentra en un 103,9% de cumplimiento, inversión necesaria para 

acometer los compromisos presentes y futuros del Grupo, como se ha comentado. 

Evolución plantilla 1S2026 2026E % Cumpl. 

Plantilla media  4.255 4.096 103,9% 

 

La partida de ‘Costes Directos’, que como se mencionó anteriormente incluye trabajos realizados por 

terceros principalmente en el ámbito de proyectos europeos, ha alcanzado un 59,3% del presupuesto por 

una mayor actividad en proyectos de ámbito europeo muy intensivos en el uso de servicios especializados 

subcontratados a terceros, y los ‘Gastos de Explotación’ un 47,3% de lo planificado para todo el año por 

la aplicación de sinergias y de las políticas de eficiencia en costes habituales en la actividad del Grupo. 
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El EBITDA, por su parte, cierra el primer semestre con un 36% de cumplimiento sobre lo previsto en el 

Plan de Negocio 2025-2026. El Margen EBITDA de 7,7% está por debajo de lo previsto (10,9%). No 

obstante, el Grupo continuará impulsando medidas de control de costes y mejora operativa, así como el 

desarrollo de sus capacidades comerciales. La habitual concentración de actividad en el segundo semestre 

constituye un elemento a considerar en la evolución del ejercicio, si bien el grado de consecución de las 

metas de rentabilidad previstas en el Plan de Negocio dependerá de la evolución de la actividad, los costes 

y el contexto de mercado durante los próximos meses. Por último, el Beneficio Neto obtenido supone un 

38,1% del proyectado para el año 2026 en el Plan de Negocio, derivado al igual que el EBITDA por los 

sobrecumplimientos principalmente, en las partidas de costes directos y gastos de personal.  

Si el Grupo consigue en el segundo semestre del año optimizar su ejecución en la generación de ingresos 

y controlar de forma más estricta el crecimiento de las principales magnitudes de gasto, las probabilidades 

de cumplir con los objetivos establecidos en el Plan de Negocio 2025-26 son razonables. 
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BALANCE 

A continuación, figura el grado de cumplimiento del balance semestral consolidado en comparación con el 

previsto para el ejercicio 2026 en el Plan de Negocio vigente: 

Cifras en ('000€)        Plan de Negocio 2025-26 
       

Balance  2025 1S2026 % Var.   2026E % Cumpl. 

             

TOTAL ACTIVO 185.465 182.297 -1,7% 
 

194.639 93,7% 

Activo No Corriente 70.001 69.147 -1,2%  73.885 93,6% 

Inmovilizado Intangible  62.055 61.376 -1,1%  63.884 96,1% 

Inmovilizado Material  4.893 4.617 -5,6%  5.913 78,1% 

Inmovilizado Financiero  1.564 1.667 6,7%  1.653 100,9% 

Activo por Impuesto Diferido  1.489 1.485 -0,2%  2.435 61,0% 

Activo Corriente  115.464 113.150 -2,0%  120.754 93,7% 

Existencias  3.310 3.049 -7,9%  1.684 181,1% 

Clientes  78.767 85.649 8,7%  76.529 111,9% 

Otras Cuentas a Cobrar  386 1.723 346,2%  1.136 151,7% 

IFT  343 335 -2,2%  259 129,2% 

Tesorería  26.001 16.348 -37,1%  35.297 46,3% 

Periodificaciones  6.657 6.046 -9,2%  5.849 103,4% 

             

TOTAL PASIVO  185.465 182.297 -1,7% 
 

194.639 93,7% 

Patrimonio Neto  101.082 108.313 7,2%  120.653 89,8% 

    
 

  

Pasivo No Corriente  6.053 5.181 -14,4%  5.744 90,2% 

Provisiones a L/P 52 52 0,0%  52 100,0% 

Deuda financiera a L/P  5.479 4.607 -15,9%  5.254 87,7% 

Pasivo por Impuesto Diferido  522 522 0,0%  438 119,3% 

Pasivo Corriente  78.330 68.803 -12,2%  68.242 100,8% 

Provisiones a C/P 0 0 n.a.  655 0,0% 

Deuda Financiera C/P 9.746 7.505 -23,0%  4.375 171,5% 

Proveedores 30.752 21.930 -28,7%  9.076 241,6% 

Otras Cuentas a Pagar  20.942 26.790 27,9%  37.969 70,6% 

Periodificaciones  16.890 12.578 -25,5%  16.167 77,8% 

 

Analizando las principales partidas de Balance, el Activo No Corriente se encuentra en un 93,6% de 

ejecución, bastante alineado con lo estimado en el Plan de Negocio para 2026. 

El CAPEX (inversiones) en el primer semestre de 2026 ha sido de 2,6 millones de euros, siendo la 

proyección para el año completo de 2,1 millones de euros, lo que supone un exceso del 26% sobre las  

inversiones planificadas. En cuanto a la composición del CAPEX en el primer semestre, la inversión en 

‘Inmovilizado Intangible’ ha sido de 2,2 millones de euros, mientras que la inversión en ‘Inmovilizado 

Tangible’ ha supuesto 0,4 millones de euros. 
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CAPEX (‘000€) 1S2026 2026E % Cumpl. 

CAPEX (inversiones) 2.598 2.062 126,0% 

Inmovilizado Intangible 2.160 513 420,7% 

Inmovilizado tangible 438 1.549 28,3% 

 

En cuanto al Activo Corriente se encuentra en el 93,7% de lo esperado al cierre del ejercicio 2026, debido 

a la disminución de tesorería que ha cerrado el primer semestre algo por debajo de lo esperado, como se 

ha explicado, motivado por el gran esfuerzo realizado en el repago de la deuda, el pago del dividendo y las 

necesidades de circulante de la actividad durante el periodo, representando un 46,3% de lo esperado a 

final del ejercicio. 

La Solvencia Financiera se ve reflejada, entre otros ratios y magnitudes, en el Patrimonio Neto de la 

Sociedad, que cierra el semestre en un 89,8% de lo planificado para el ejercicio. Si los resultados que 

finalmente se obtengan están en la línea de lo planificado, el Patrimonio Neto es posible que llegue a los 

niveles definidos para esa magnitud en el Plan de Negocio en vigor.  

El Pasivo No Corriente cerró el primer semestre en un 90,2% del importe previsto a cierre de 2026. Esto 

es debido a que la reducción de deuda financiera a largo plazo ya ha alcanzado un nivel mayor de lo 

planificado para el año (4,6 millones de euros a jun-26 vs. 5,3 millones de euros esperados a final de 

ejercicio). 

Por su parte, el Pasivo Corriente alcanzó 68,8 millones de euros a 30 de junio de 2026, equivalente al 

100,8% de la previsión para el cierre del ejercicio. La comparabilidad por epígrafes con el Plan de Negocio 

debe analizarse considerando que determinados saldos de Acreedores (los equivalentes a Proveedores), 

incluidos en las proyecciones dentro de Otras cuentas a pagar, se presentan en el balance contable bajo la 

partida de Proveedores. Esta reclasificación responde exclusivamente a criterios de presentación y a una 

clasificación más adecuada de las obligaciones corrientes según su naturaleza, sin efecto sobre el importe 

total del pasivo corriente total. 

Así, en un análisis agregado de ambas magnitudes, el grado de cumplimiento sería del +103,6%, en línea 

con el incremento de actividad y la eficiente gestión de circulante propia del Grupo: 

Balance (‘000€) 1S2026 2026E % Cumpl. 

Pasivo Corriente     

Proveedores  21.930 9.076 241,6% 

Otras Cuentas a Pagar 26.790 37.969 70,6% 

Proveedores + Otras Cuentas a Pagar 48.720 47.045 103,6% 

 

En sentido contrario, se reducen las ‘Periodificaciones’, facturaciones anticipadas de proyectos, algo lógico 

al encontrarnos a mitad de ejercicio, siendo éstas más habituales a final de año. 

La Deuda Financiera total, en cuyo cálculo se han incluido las Provisiones a corto y largo plazo, cerró el 

primer semestre en 12,2 millones de euros frente a los 10 millones de euros previstos a cierre de ejercicio 

(122,0%).  
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En consecuencia, la Deuda Financiera Neta, cerró el primer semestre en -4,5 millones de euros (-25,6 

millones previstos a cierre de 2026), pendiente de una buena ejecución en el segundo semestre. 

 

 

 

 

 

 

 

En línea con lo anterior, el ratio de Deuda Financiera/FFPP se situó en 11,2%, frente al 8,3% previsto 

a cierre de ejercicio, y el de DFN/EBITDA, sin llegar todavía al objetivo del -0,7x, en -0,3x. 

El Fondo de Maniobra, por su parte, alcanzó los 44,3 millones de euros, un 84,5% sobre el objetivo anual 

de 52,5 millones de euros, pero igualmente refleja la liquidez de la que dispone el Grupo para hacer frente 

a sus obligaciones a corto plazo. Visto de otro modo, el Ratio de Liquidez cerró el 1S2026 en 1,6 (próximo 

al 1,8 previsto a cierre de ejercicio) reflejando en términos relativos la holgura de la que dispone el Grupo 

para hacer frente a sus compromisos a corto plazo. 

Por otro lado, el Ratio de Solvencia, que mide la capacidad del Grupo para hacer frente con sus activos 

a sus obligaciones de pago a corto y largo plazo, se situó en 2,5 (93,7% del objetivo de 2,6). 

Finalmente, el Ratio de Autonomía Financiera, que mide en qué medida el activo está siendo financiado 

por los Fondos Propios, se situó en 1,5 (89,8% del objetivo de 1,6), reflejando un nivel de autonomía 

consistente con la estructura de balance actual.  

 

PRINCIPALES RATIOS DE RENTABILIDAD 

 

Indicadores 1S2026* 2026E % Cumpl. 

Cotización a 30/06 6,5   

ROE 17,0% 20,0% 85,0% 

BAIT 22.002 32.529 67,6% 

ROA 12,1% 16,7% 72,2% 

NOPAT = EBIT *(1-t) 16.598 24.396 68,0% 

ACTIVO 182.297 194.639 93,7% 

PASIVO CORRIENTE 68.803 68.242 100,8% 

ROCE 14,6% 19,3% 75,8% 

  

 

Indicadores: 1S2026 2026E % Cumpl. 

Deuda Financiera Neta -4.520 -25.585 17,7% 

Deuda Financiera (incl. provisiones) 12.163 9.971 122,0% 

Tesorería (incluye IFT) 16.683 35.556 46,9% 

Deuda Financiera/FFPP 11,2% 8,3%  

DFN/EBITDA -0,3x -0,7x  

Fondo de Maniobra 44.347 52.512 84,5% 

Ratio de liquidez (AC/PC) 1,6 1,8 92,9% 

Ratio de solvencia (A/Exig.Total) 2,5 2,6 93,7% 

Ratio de autonomía (FFPP/Pasivo exigible) 1,5 1,6 89,8% 

*Ratios 1S2026 anualizados, calculados en base a magnitudes 1S2026 anualizadas de formal lineal. 
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RATIOS DE RENTABILIDAD 

 

ROE 

El ROE (Return on Equity) mide la rentabilidad que una empresa genera en 

relación con el capital de los accionistas. 

Con un cumplimiento del 85%, ha cerrado el primer semestre en un 17% 

confiando en alcanzar al objetivo del 20% establecido para final de 2026. 

 
ROA 

El ROA (Return on Assets) mide la capacidad de una empresa para generar 

ganancias utilizando el total de sus activos. 

Con un cumplimiento del 72,2%, ha cerrado el primer semestre en un 12,1% 

frente al objetivo del 16,7% establecido para diciembre de 2026. 

 
ROCE 

Por su parte, el ROCE (Return on Capital Employed) mide la rentabilidad que 

la empresa obtiene de su capital total y sus deudas a largo plazo. 

Con un cumplimiento del 75,8%, ha cerrado el primer semestre en un 14,6%, 

esperando alcanzar el objetivo del 19,3% establecido para cierre de ejercicio.  

 

En términos generales, la situación financiera del Grupo a 30 de junio de 2026 se caracteriza por una 

estructura patrimonial sólida, una posición de caja neta positiva y niveles adecuados de liquidez y solvencia. 

La evolución de estas magnitudes durante el segundo semestre dependerá, entre otros factores, de la 

ejecución operativa, de la evolución del capital circulante y de las decisiones de inversión y financiación 

que se adopten durante el periodo. En este contexto, el Grupo estima que, si bien la consecución de los 

objetivos establecidos en el Plan de Negocio 2025-2026 dependerá de la evolución de dichos factores, la 

actividad y la posición financiera a cierre de junio permiten mantener la expectativa de aproximación a los 

principales objetivos definidos en dicho documento. 



 

 

PREVISIONES DE FUTURO 

El entorno en el que opera el Grupo continúa caracterizándose por una demanda sostenida de servicios 

tecnológicos, impulsada por los procesos de digitalización de organizaciones públicas y privadas y por la 

creciente relevancia de la tecnología en la eficiencia y competitividad empresarial. En este contexto, la 

Inteligencia Artificial representa, al mismo tiempo, un gran factor de transformación, con potencial para 

generar nuevas oportunidades de actividad y eficiencia, capaz de redefinir las relaciones y los 

requerimientos que los clientes y las organizaciones demandan de empresas de tecnología como ALTIA (lo 

que al mismo tiempo es un riesgo pero también una gran oportunidad), y, por último, también se posiciona 

como una fuente de incertidumbre para el sector, en función de la velocidad de adopción, la evolución de 

los modelos de prestación de servicios y la capacidad de las compañías para adaptar su propuesta de valor.  

Durante el primer semestre de 2026, las expectativas asociadas al desarrollo de la inteligencia artificial han 

influido en la percepción del mercado sobre las compañías tecnológicas y en la evolución de sus 

valoraciones. No obstante, el impacto económico y financiero de estas tecnologías dependerá de múltiples 

factores, entre ellos la madurez de las soluciones, el ritmo de implantación por parte de los clientes, el 

entorno competitivo y la capacidad de capturar eficiencias y oportunidades de negocio de forma sostenible. 

En clave interna, la IA representa una oportunidad para mejorar la eficiencia operativa, reforzar la 

propuesta de valor del Grupo y acceder a nuevas oportunidades de negocio, incluidas aquellas actividades 

y procesos que tradicionalmente habían permanecido internalizados por los clientes. 

Desde nuestra perspectiva, el eventual impacto de la IA en los márgenes dependerá, entre otros factores, 

del ritmo de implantación, de la capacidad de capturar y retener las eficiencias generadas, de la evolución 

de los costes asociados a dichas tecnologías y del contexto competitivo y salarial del sector. 

El Grupo mantiene una presencia relevante en los mercados y segmentos en los que opera, si bien su nivel 

de penetración continúa siendo limitado en relación con el tamaño potencial de dichos mercados. Esta 

posición ofrece oportunidades de desarrollo orgánico, cuya materialización dependerá de la evolución de la 

demanda, de la capacidad de ejecución comercial y operativa y de las condiciones competitivas en cada 

geografía y ámbito de actividad.  

En este contexto, el talento continúa siendo un elemento central del modelo de negocio. La elevada 

demanda de profesionales con cualificación tecnológica y especializada incrementa la relevancia de las 

políticas de atracción, desarrollo y retención de personas. El Grupo seguirá adaptando sus capacidades a 

las necesidades de sus clientes y a la evolución tecnológica del sector, con especial atención a los perfiles 

vinculados a la digitalización, el dato, la ciberseguridad y, por supuesto, la inteligencia artificial.  

Asimismo, la Sostenibilidad, junto con el Talento y la Tecnología, forma parte de los ejes estratégicos del 

Grupo. ALTIA integra en su gestión consideraciones vinculadas al cumplimiento normativo, la gestión de 

riesgos emergentes, el buen gobierno y el impacto social y ambiental de su actividad. Este enfoque se 

desarrolla de acuerdo con la evolución del marco regulatorio y con los principios y compromisos aplicables 

en materia de sostenibilidad, con el objetivo de favorecer una gestión responsable y la creación de valor 

sostenible a largo plazo, con decisiones alineadas con los Objetivos de Desarrollo Sostenible (ODS) y el 

Pacto Mundial de Naciones Unidas. 

El Grupo ALTIA, principal compañía del sector TIC español que no está bajo control de Fondos de Inversión 

y/o accionistas de perfil financiero, ha ocupado en 2026 el puesto 43 (44 en 2025) del prestigioso ranking 

nacional del sector, Líderes 2026, que todos los años publica la revista Computing, uno de los principales 

6 
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medios especializados del sector. Este reconocimiento es fruto del crecimiento sostenible, compromiso con 

los clientes y expansión internacional que son señas de identidad del Grupo desde hace muchos años. 

En cuanto a la actividad del Grupo, el segundo semestre de 2026 se centrará en alcanzar los objetivos 

cualitativos y cuantitativos definidos en el Plan de Negocio para este ejercicio. También será fundamental 

adaptar su actividad a las condiciones económicas actuales, tanto en términos generales como sectoriales, 

y continuar con el proceso de integración de las empresas adquiridas, lo que fortalecerá la competitividad 

del Grupo en más tecnologías, sectores, clientes y mercados. 

En conjunto, el Grupo continuará reforzando sus sistemas de control interno, gobierno corporativo y 

cumplimiento normativo, con el propósito de preservar la confianza de accionistas, inversores, clientes y 

demás grupos de interés. Este compromiso contribuye a una gestión prudente y transparente del negocio 

y respalda la sostenibilidad del proyecto empresarial y la creación de valor a largo plazo. 

Durante el segundo semestre de 2026, el Grupo continuará focalizado en la ejecución de su actividad, el 

seguimiento de los principales indicadores operativos y financieros y la adaptación de su oferta y estructura 

a la evolución de la demanda y del entorno competitivo. Asimismo, seguirá avanzando en la integración 

operativa y comercial de las sociedades adquiridas, con el objetivo de favorecer la coordinación de 

capacidades, el aprovechamiento de complementariedades y el desarrollo de su presencia en tecnologías, 

sectores, clientes y mercados.   
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